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🚀 𝐖𝐢𝐣 𝐳𝐨𝐞𝐤𝐞𝐧 𝐞𝐞𝐧 𝐑𝐞𝐯𝐞𝐧𝐮𝐞 𝐈𝐧𝐭𝐞𝐫𝐧 (𝐍𝐋) – 𝐒𝐭𝐚𝐫𝐭 𝐒𝐞𝐩𝐭𝐞𝐦𝐛𝐞𝐫 𝟐𝟎𝟐𝟔 

 

Wil jij leren hoe je échte commerciële impact maakt binnen een B2B organisatie? 

 

Bij Measuremen draai je als Revenue Intern volledig mee in het commerciële 

team (marketing, sales & customer success) en werk je direct mee aan het 

opbouwen van pipeline en deals. 

 

𝗪𝗮𝘁 𝗷𝗲 𝗴𝗮𝗮𝘁 𝗱𝗼𝗲𝗻: 

• Leadgeneratie & prospecting 

• Cold outreach (mail, LinkedIn, eerste calls) 

• Meetings inplannen en opvolgen 

• Offertes en sales support 

• Marktanalyses 

 

💡 𝗪𝗮𝗮𝗿𝗼𝗺 𝗱𝗲𝘇𝗲 𝘀𝘁𝗮𝗴𝗲? 

Je zit niet aan de zijlijn, maar midden in het commerciële proces. Je leert hoe 

pipeline ontstaat, hoe deals worden gewonnen en wat wel (en niet) werkt in de 

praktijk. 

 

👀 𝗪𝗶𝗲 𝘇𝗼𝗲𝗸𝗲𝗻 𝘄𝗲? 

• HBO/WO student (commercie, economie, bedrijfskunde, marketing, facility 

management, etc.) 

• Proactief, gestructureerd en leergierig 

• Interesse in sales / customer success / marketing 

• 24–40 uur per week beschikbaar (liefst op kantoor) 

💸 Stagevergoeding: €500 p/m 

📍 Amsterdam 

 

https://www.linkedin.com/company/measuremen/
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