
Stage Sales(Support) 
 

Samenvatting  
Als stagiair(e) Sales Support speel je een belangrijke rol in het versterken van ons 
salesteam. Je zorgt ervoor dat commerciële processen soepel en efficiënt verlopen en 
ondersteunt bij het beheren en optimaliseren van onze salesactiviteiten. We zoeken een 
nauwkeurige, proactieve en leergierige stagiair(e) die energie krijgt van het optimaliseren 
van sales processen. 

Wil jij ervaring opdoen in een commerciële omgeving en leren hoe je een 
salesorganisatie écht laat draaien? Dan is deze stage bij ons de ideale stap. 

 

Wat ga je doen?  
• Zorgdragen voor een correcte en volledige inrichting en het beheer van het CRM-
systeem; 

• Verwerken en optimaliseren van klant- en prospectdata (data quality management); 

• Ondersteunen bij het opstellen en uitwerken van offertes en contracten; 

• Voorbereiden van afspraken, presentaties en salesdocumentatie; 

• Meedenken over het verbeteren en efficiënter inrichten van salesprocessen; 

• Samenwerken met marketing en sales om commerciële kansen te signaleren en te 
benutten. 

 

Wat bieden we je?  
• Een stagevergoeding van 700 bruto per maand gebaseerd op 40 uur; 

• Uitgebreide ontwikkelmogelijkheden via de vernieuwde LEO omgeving, met 
onboarding trainingen, mogelijkheden voor aanvullende opleidingen en een 
leerlijn speciaal ontwikkeld voor jouw voortgang; 

• 20 vakantiedagen per jaar.; 

• Secundaire arbeidsvoorwaarden zoals een thuiswerkvergoeding, 
reiskostenvergoeding, een moderne pensioenregeling en een aantrekkelijke 
leasefietsregeling; 



• Dagelijks een verzorgde lunch op kantoor, wekelijkse massages onder werktijd 
van onze masseur Dick, en verzorgde borrels en sportactiviteiten; 

• Een laptop zodat je zowel op kantoor als thuis kunt werken; 

• Een dynamisch bedrijf met korte lijnen en een professionele, informele werksfeer 
waarin hard werken en collegialiteit hand in hand gaan. 

 

Wie zoeken we?  
• Je bent communicatief vaardig en enthousiast; 

• Je bent ingeschreven bij een HBO-opleidingsinstituut; 

• Je hebt affiniteit met sales en salesprocessen; 

• Je bent een proactieve teamspeler met doorzettingsvermogen; 

• Je houdt van een gezellige werksfeer en bent klantgericht ingesteld. 


