
 
 

Making a Mark on Urban Design  

 

Vacature: Sales Stagiair(e) – Internationaal (m/v/x) 

Locatie: Hoofddorp 

Periode: 20 weken 
Uren: 32 per week 
Bedrijf: MKB-organisatie gespecialiseerd in hoogwaardig straatmeubilair voor buiten. 

 

Over ons 

Wij zijn een groeiend mkb-bedrijf dat kwalitatief straatmeubilair levert aan bedrijven en 
projectontwikkelaars in Duitsland, Nederland en Frankrijk.  

Denk aan fietsenstallingen, rokersabri’s, off grid oplossingen en andere duurzame buitenoplossingen.  

Ons team is klein, hecht en ambitieus — en we zoeken een enthousiaste stagiair(e) die onze 
internationale salesafdeling wil versterken. 

 

Wat ga je doen? 

Als Sales Stagiair(e) ondersteun je onze accountmanager bij zijn dagelijkse werkzaamheden en 
ontdek je hoe internationale B2B-verkoop in de praktijk werkt. Je houdt je onder andere bezig met: 

 Opstellen en opvolgen van offertes voor klanten in binnen- en buitenland 

 Onderzoek naar nieuwe marktkansen in Duitsland, Nederland en Frankrijk 

 Onderhouden van klantcontact via mail en telefoon 

 Voorbereiden van salespresentaties en productinformatie 

 Meedenken over salesstrategieën en het optimaliseren van ons CRM-systeem 

 Administratieve ondersteuning binnen het verkoopproces 

 

 

 

 

 



 
 

 

 

 

Wat neem jij mee? 

 Je volgt een hbo-opleiding in de richting van Commerciële Economie, International Business, 
Sales & Marketing of vergelijkbaar 

 Je bent communicatief sterk en werkt nauwkeurig 

 Je spreekt Nederlands en Engels; kennis van Duits of Frans is een grote pré 

 Je hebt interesse in sales en internationale handel 

 Je bent proactief, leergierig en niet bang om vragen te stellen 

Wat bieden wij jou? 

 Een leerzame stage met veel verantwoordelijkheid binnen een snelgroeiend internationaal 
bedrijf 

 Ruimte om jouw ideeën in de praktijk te brengen 

 Intensieve begeleiding door ervaren salesprofessionals 

 Een passende stagevergoeding 

 Informele werksfeer in een enthousiast team 

 

 

 

Interesse? 

Stuur je CV en korte motivatie naar info@rbce.nl t.a.v Erik Boellaard 
We kijken ernaar uit je te ontmoeten! 

 

 

 

   RBce Outdoor B.V. 
Bijlmermeerstraat 1 
2131 AL  HOOFDDORP 
T. +31(0)252-576000 
F. +31(0)252-576009 
BTW:  
NL8541.58.649.B01 
KvK: 61000213 
 


